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Marketing

Revenue Operations o RevOps

Operaciones de ingresos (Revenue Operations o RevOps) se refiere a la integraciéon de
marketing, ventas y servicio de atencion al cliente en una Unica estrategia adecuada.
Las empresas tienen dos objetivos: servir a sus clientes y generar ingresos. Ambos
objetivos estan entrelazados: no se puede lograr uno sin el otro. De aqui nace la
Importancia del movimiento conocido como RevOps.
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Metodologia de trabajo

v/ Objetivos

Reunidn inicial para conocer objetivos de
tu negocio.

v/ Investigacion

El equipo se reune, investiga y ofrece lo que tu
negocio necesita.

v/ Propuesta

Creamos una propuesta de auccion para
trabajarla.

v/ Trabajo

Reunimos la informacidon necesaria para aplicar
las acciones de Marketing.

v/ Entrega

Compartimos contigo el trabajo realizado para
aprobacion final.




Estrategié de Marketing

v/ El Brief

Los clientes nos informan de lo que
quieren y necesitan.

v/ Investigacion
El equipo crea benchmark de la competencia y
propio.

v ldeas

Hacemos una lluvia de ideas para obtener la
idea final.

v/ Propuesta de estrategia

Realizamos los pasos necesarios para conseguir
un buen resultado.




Pagina web | v Landing page
- Para promociones puntuales, informacion de
eventos, paginas informativas. 15 horas (750€)

v/ Web corporativa

Una pagina web corporativa es la principal
representacion en linea de tu empresa.
Ofrece informacion sobre tu perfil comercial

y los productos o servicios que vendes. 25
horas (2.000€)

v Tienda online

Es una pagina web desarrollada y disefada
especificamente para vender u ofrecer
productos o servicios. 35 horas (3.500€)

v/ Marketplace

Se trata de un sitio web de comercio electrénico
en el que la informacién sobre productos o
servicios es proporcionada por mdultiples
proveedores. Se calculara conforme a las
necesidades

Dominio y hosting aparte




CRM

La Gestion de las Relaciones con Clientes, como es conocido el término en espanol, va
mas alla de una plataforma o software, pues abarca todo el proceso utilizado por
startups, Pymes y grandes empresas para administrar y analizar las interacciones con los
clientes. Efectivamente, el CRM permite anticipar necesidades y deseos, optimizar la
rentabilidad, aumentar las ventas y personalizar campanas de captacidon de nuevos
leads.

Estamos acostumbrados a asociar CRM con ventas, pero el marketing también es
fundamental en la relacion con el cliente. Cuando tienes un software que integra los
procesos de ventas y marketing, puedes acompanar el recorrido del cliente por todo el
embudo.

En X-net contamos con CRM que junto a estrategias de Marketing consiguen realizar
recorridos relevantes y personalizados en todos los canales y dispositivos, lo que
permite enviar el mensaje correcto, en el momento justo, en todas las fases de la relacion
con el cliente.

5 horas por flujo (disefio mail, creaciéon de listas, creacion de flujos 250€)



El posicionamiento en buscadores, optimizacién en
motores de busqueda o SEO es un conjunto de
acciones orientadas a mejorar el posicionamiento
de un sitio web en la lista de resultados de Google,
Bing, u otros buscadores de internet.

« AUDITORIA

 INFORME DE TRABAJO
 PLANIFICACION DE TRABAJO
’ INFORME DE RESULTADOST)

Realizamos todo a nivel SEO Ténico, SEO Funcional
y SEO de contenido.












